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Цель: 

- знакомство с деятельностью КФХ.

Задачи:

- формирование понятия о КФХ  как форме собственности;

- расширение представлений учащихся о деятельности производителей сельскохозяйственной продукции;
- воспитание стремления быть успешным, умения создавать и реализовывать свои планы.

   Добрый день! Хочу ещё раз напомнить, что наша школа участвует в ставшей уже традиционной Неделе предпринимательства.  В этом году в рамках Всемирной Недели Предпринимательства стартовала новая инициатива – международный день женского предпринимательства, который ежегодно будет проходить 19 ноября. Эта социальная компания направлена на поддержку и популяризацию женского предпринимательства, оказание содействия предприятиям, владелицами которых являются женщины.      

     Девизом нашей встречи я взяла изречение китайского философа Лао Цзы «Путь в тысячу миль начинается с одного - единственного маленького шага».
Почему именно этот девиз, призывающий нас к движению, я надеюсь, вы ответите сами в завершении нашей беседы. А ещё с помощью нашей гостьи мы попытаемся вывести формулу успеха в бизнесе.
    Сегодня у нас в гостях председатель Крестьянско-фермерского Хозяйства (КФХ) Пахомова Валерия Сергеевна.
   Женщина предприниматель в наше время – это уже не редкость, мы встречались с женщинами предпринимателями, занимающие торговлей, конкретнее перепродажей готовой продукции. Впервые имеем дело с женщиной, которая возглавляет КФХ. Что это такое, об этом мы сегодня узнаем в процессе нашей встречи.
    Одно дело, когда предприниматель приобретает товар и, увеличивая его стоимость  - получает прибыль. Другое дело, когда то с чего  предполагается получить прибыль надо ещё и произвести. Технологическая цепочка увеличивается, процесс затягивается, получение прибыли откладывается на какое – то время. Мы видим, что этот вид бизнеса не приносит каждодневных денежных вливаний в карман бизнесмена. Тем понятнее вопрос: почему именно этот вид бизнеса, что явилось толчком к его развитию? Чем занимается ваше хозяйство? Эти вопросы мы адресуем нашей гостье.
 Растениеводство одна из самых капризных отраслей хозяйства нашей страны, зависит от погодных условий, почв, внесения удобрений и химикатов, сортового ассортимента семян и многих других обстоятельств. Со времени подготовки семян и сбора урожая проходит длительный процесс: посева, выращивания, ухода. Как это происходит  в вашем хозяйстве?

Каким образом строятся отношения в КФХ? Приходится напоминать своим подопечным об их обязанностях или каждый трудиться без принуждения и понукания?
« В целом, люди работают напряженнее и более инновационно, если их не принуждают, совсем другая картина там, где им строго указывают, что делать».                                         /Соичиро Хонда/
- Куда реализуется произведённая продукция? Занимаетесь ли вы созданием рекламы на рынке сбыта?
· - Вести бизнес, не делая рекламы, равносильно подмигиванию девушке в полной темноте: вы знаете, что вы делаете, но больше никто.

«Человек, у которого нет хозяина» – так в 19 веке говорили о фермерах в Америке. Чувствуете ли вы себя свободными в России в 21 веке?
- Какой период в вашей деятельности вы считаете наиболее трудным?
- Кто, а может быть и что, помогает вам преодолевать трудности?

- Согласны ли вы с тем, что чтобы преуспеть в бизнесе, как, впрочем, и почти во всем другом, самое главное - это уметь сосредоточиться и рационально пользоваться своим временем.
- Вы являетесь руководителем серьёзного мужского коллектива. Существует такое выражение: «Руководить - значит уметь менять стиль»,  приемлимо ли это выражение для вашей деятельности. /Стиль поведения, технологический стиль, стиль ценообразования, мотивационный стиль/
 - Какими качествами должен обладать руководитель? 

Сейчас мы хотели бы  предложить вам поразмышлять, примерив на себя изречения, высказывания о бизнесе.   
· Заниматься бизнесом - то же самое, что ехать на велосипеде: либо вы движетесь, либо падаете.
·  Чтобы победить, нужно не плакать, а строить планы.  /Екатерина Медичи/
· Я не терпел поражений. Я просто нашел 10 000 способов, которые не работают.                                   /Томас Эдисон/
· Во что ты веришь, того и достигнешь.         /Норман Пил/
· Есть люди, у которых есть деньги, и есть богатые люди.     /Коко Шанель/
· На хорошо поставленном деле одной ногой не стоят.
· В бизнесе ты получаешь либо деньги, либо опыт. Бери опыт, а деньги придут. 
· Наиболее доходной отраслью сельского хозяйства является неуплата налогов. /ироничное высказывание/
· Если хочешь разбогатеть, ты должен научиться рисковать. Учись быть инвестором.

· На пионеров нового дела встречные ветры дуют сильнее.
· Монета, должна вертеться, на то она и круглая.
· В малом бизнесе нет мелочей.
· В бизнесе ни один шанс не теряется: если вы его загубили, его отыщет ваш конкурент.

· Хорошая организация при бедном оборудовании даст лучшие результаты, чем отличное оборудование при плохой организации.
· Прибыль - повышение цены или снижение затрат?
· Смелым помогает судьба.
Спасибо за ваши искренние ответы. Так из чего же складывается формула успеха?     

    Сейчас мы предлагаем всем послушать жизненные советы из серии: «Путь к успеху!» Для начала  послушайте притчу:
У миллионера берут интервью: 

- В чем секрет вашего успеха? 

- Терпение, мой друг, терпение и еще раз терпение! 

- Но я могу назвать тысячу вещей, где не поможет никакое терпение! 

- Например? 

- Например... Например, носить воду в решете... 

- Вы не правы, просто надо взять решето и подождать зимы...

1. Эдисон 120 000 раз пробовал что-то сделать, прежде чем лампочка получилась!!! Вот пример упорства для всех нас.

2. Если я это не сделаю, это сделают другие!!! Соответственно, и получат все плюшки тоже они, а не я.

3. Энтузиазм – вещь заразная!!! Поэтому, когда опускаются руки, находим в своем окружении людей позитивных и заражаемся от них уверенностью в победе.

4. Нормальные люди зарабатывают нормальные деньги, сумасшедшие – сумасшедшие деньги!!! Если вам какие-то действия кажутся ненормальными с точки зрения обывателя (например, постоянно вкладывать деньги в свой бизнес или в свою финансовую независимость, вместо того, чтобы их потратить), это еще не значит, что они не принесут вам успеха. Советоваться нужно с профессионалами, которые это уже сделали. Ваши родственники и соседи ничего не смогут сказать правильного, если сами не прошли весь путь.

5. Мы не можем изменить ветер, проще поправить парус. При появлении препятствий нужно оценивать положение вещей и находить наиболее оптимальный способ их преодоления – и это не всегда путь напролом.
6. Если не хочешь управляться с парусом, придется налегать на весла. Если не хочешь вложить в свои действия немного смекалки и мозгов – придется делать по старинке, медленно, неэффективно и с огромными трудозатратами.

7. Успех – это сумма маленьких усилий, но повторяющихся день за днем!!! И главное здесь – постоянно и методично действовать, действовать и действовать.

8.  Успех – это движение от неудачи к неудаче без потери энтузиазма!!! Сама суть успеха состоит в том, чтобы не складывать лапки, а продолжать идти к своей цели.

9. Если желаешь иметь то, чего никогда не имел, надо делать то, чего никогда не делал!!! Иначе вы получите лишь то, что у вас уже есть.

10. Тот, кто ищет миллионы, весьма редко их находит, зато тот, кто их не ищет, не находит их никогда!!!

11. Когда человек не знает, к какой пристани он держит путь, для него ни один ветер не будет попутным!!! Если знаешь свою цель – то всегда сможешь найти те силы, которым по пути с тобой и на которые можно опереться.

12. Кто хочет достичь успеха, тот ищет возможности, кто не хочет – ищет причины, почему ему это пока не доступно!!!

13. В жизни иногда проще стать богатым, чем всю жизнь оправдываться, почему ты бедный!!!

14. Знания не меняют мир, мир меняют действия!!! Это для тех, кто много читает, но ничего не делает из прочитанного.

15. Не бери обывателя в судьи!!! Обыватель – это тот, кто делает только привычные действия, а все свободное время проводит перед телевизором или за выпивкой со своими приятелями – такими же обывателями. Судьей тебе в деле достижения великих целей может быть только тот, кто уже прошел этим путем много раз.

Мы считаем, что это вполне достаточный багаж высказываний великих людей, который поможет людям  перестать судить и начать делать!!!
Я возвращаюсь к  девизу нашей встречи: «Путь в тысячу миль начинается с одного - единственного маленького шага».  Ребята, как вы  объясните его, исходя из тематики нашей встречи?  /Для того, чтобы  чего – то достичь необходимо что- то предпринять, сделать усилие/.
 - Так как встреча проходит в стенах школы, нам интересен вопрос: «Помогли ли вам знания, опыт из школьного детства в вашем деле»?  Что вы могли бы пожелать нашим учащимся?

В конце 19 века иностранцы отмечали: «Америка, кажется, единственная страна, в которой человек испытывает стыд, если у него нет никакого дела». Наверное, не настал тот период, когда и к гражданам нашей страны можно  будет подойти с этим мерилом, пока же нас радует то, что в нашей стране прозревает мысль, идея собственного производства продукции. И что самое главное, есть конкретные люди, которые  хотят и умеют этим заниматься. Перед нами молодая цветущая женщина – молодая мама. «О делах бизнесмена судят по его здоровью». Я думаю, что этим всё сказано. Здоровому – всё здорово: строить планы и реализовывать их, идти вперёд, преодолевать трудности и неудачи. Мы же хотим пожелать: «Пусть неудачи будут приправами, которые придают успеху его аромат». Чтобы за каждой неудачей стоял грандиозный успех. И благодарим за эту встречу прекрасную женщину, председателя КФХ Валерию Сергеевну. Желаем вам Валерия Сергеевна и вашему коллективу успехов в нелёгком бизнесе, процветания и благополучия. Приятно было познакомиться, будем рады сотрудничеству с вами в любых проявлениях. Спасибо! 

















---- ПУТЬ К УСПЕХУ -----
1. Эдисон 120 000 раз пробовал что-то сделать, прежде чем лампочка получилась!!! Вот пример упорства для всех нас.

2. Если я это не сделаю, это сделают другие!!! Соответственно, и получат все плюшки тоже они, а не я.

3. Энтузиазм – вещь заразная!!! Поэтому, когда опускаются руки, находим в своем окружении людей позитивных и заражаемся от них уверенностью в победе.

4. Нормальные люди зарабатывают нормальные деньги, сумасшедшие – сумасшедшие деньги!!! Если вам какие-то действия кажутся ненормальными с точки зрения обывателя (например, постоянно вкладывать деньги в свой бизнес или в свою финансовую независимость, вместо того, чтобы их потратить), это еще не значит, что они не принесут вам успеха. Советоваться нужно с профессионалами, которые это уже сделали. Ваши родственники и соседи ничего не смогут сказать правильного, если сами не прошли весь путь.

5. Мы не можем изменить ветер, проще поправить парус. При появлении препятствий нужно оценивать положение вещей и находить наиболее оптимальный способ их преодоления – и это не всегда путь напролом.
6. Если не хочешь управляться с парусом, придется налегать на весла. Если не хочешь вложить в свои действия немного смекалки и мозгов – придется делать по старинке, медленно, неэффективно и с огромными трудозатратами.

7. Успех – это сумма маленьких усилий, но повторяющихся день за днем!!! И главное здесь – постоянно и методично действовать, действовать и действовать.

8.  Успех – это движение от неудачи к неудаче без потери энтузиазма!!! Сама суть успеха состоит в том, чтобы не складывать лапки, а продолжать идти к своей цели.

9. Если желаешь иметь то, чего никогда не имел, надо делать то, чего никогда не делал!!! Иначе вы получите лишь то, что у вас уже есть.

10. Тот, кто ищет миллионы, весьма редко их находит, зато тот, кто их не ищет, не находит их никогда!!!

11. Когда человек не знает, к какой пристани он держит путь, для него ни один ветер не будет попутным!!! Если знаешь свою цель – то всегда сможешь найти те силы, которым по пути с тобой и на которые можно опереться.

12. Кто хочет достичь успеха, тот ищет возможности, кто не хочет – ищет причины, почему ему это пока не доступно!!!

13. В жизни иногда проще стать богатым, чем всю жизнь оправдываться, почему ты бедный!!!

14. Знания не меняют мир, мир меняют действия!!! Это для тех, кто много читает, но ничего не делает из прочитанного.

15. Не бери обывателя в судьи!!! Обыватель – это тот, кто делает только привычные действия, а все свободное время проводит перед телевизором или за выпивкой со своими приятелями – такими же обывателями. Судьей тебе в деле достижения великих целей может быть только тот, кто уже прошел этим путем много раз.
В бизнесе ты получаешь либо деньги, либо опыт. Бери опыт, а деньги придут.











Есть люди, у которых есть деньги, и есть богатые люди.     /Коко Шанель/





На хорошо поставленном деле одной ногой не стоят.








Если хочешь разбогатеть, ты должен научиться рисковать. Учись быть инвестором.

















Монета, должна вертеться, на то она и круглая.











В малом бизнесе нет мелочей.











Наиболее доходной отраслью сельского хозяйства является неуплата налогов. /ироничное высказывание/








На пионеров нового дела встречные ветры дуют сильнее.








Прибыль - повышение цены или снижение затрат?











Смелым помогает судьба.











Хорошая организация при бедном оборудовании даст лучшие результаты, чем отличное оборудование при плохой организации.





Вести бизнес, не делая рекламы, равносильно подмигиванию девушке в полной темноте: вы знаете, что вы делаете, но больше никто.











Во что ты веришь, того и достигнешь.         /Норман Пил/








Я не терпел поражений. Я просто нашел 10 000 способов, которые не работают.                                           /Томас Эдисон/








В бизнесе ни один шанс не теряется: если вы его загубили, его отыщет ваш конкурент.











Заниматься бизнесом - то же самое, что ехать на велосипеде: либо вы движетесь, либо падаете.








Чтобы победить, нужно не плакать, а строить планы.


/Екатерина Медичи/











